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Le tourisme

,

second secteur le plus sollicité par les moteurs de recherche .

Des mots-clés bien choisis pour bien figurer dans les moteurs de recherche .

Des outils pour analyser précisément un clic
,

son coût
et Son amortissement .

Avoir
un site Internet

c'
est bien

,

mais
insuffisant

. Encore faut-il
que des clients

s'

y

connectent.. .

et

y

achètent
. Pas si simple tant

la quantité de sites est devenue

importante et la concurrence
,

féroce dans cette jungle
virtuelle . On compte aujourd' hui
60 millions de sites Internet
qui se disputent la Toile

,

et ils

sont en augmentation
permanente . Pour se distinguer,

il est
nécessaire d' adopter une
démarche marketing cohérente

,

notamment en jouant sur les
mots-clés .

C'
est

le marketing de
recherche

( gestion de gros
volumes d' URL

,

l' analyse des
clics...

)

. Présent à Top Résa

pour la première fois
,

Referencement.com fait du conseil
sur la gestion des liens
commerciaux sur le Web

. Après
avoir oeuvré dans d' autres
secteurs

,

il veut désormais "

faire
décoller les sites des voyagistes

"

selon la formule de Sylvain
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Bellaïche
,

son fondateur
.

D' après une enquête ,

le

tourisme serait le deuxième secteur
le plus sollicité par les moteurs
de recherche

(

13 %%
)

et le

transport apparaîtrait comme l' un
des plus porteurs avec une
hausse annuelle de 203 %% des
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CLICS .

intentions d' achat
. Autre

indice révélateur
,

le mot-clé " idée
vacances "

apparaîtrait en
10e position au palmarès des
mots-clés ayant connu la plus
forte progression . On
comprend mieux l' idée de Sylvain
Bellaïche qui , grâce à une bat
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terie d' outils logiciels astucieux
,

peut intervenir à tout moment
sur les moteurs de recherche

pour y

faire figurer en bonne

place les liens de ses clients en
fonction de mots-clés bien
choisis . Immédiatement mieux vus

,

ils sont immédiatement plus
"

cliqués
"

. CQFD .
Il peut

aussi analyser le coût d' un clic et

indiquer avec précision son
amortissement . Aujourd' hui

,

le

" lien sponsorisé est devenu
le premier marché publicitaire,

devant la bannière
traditionnelle

"

, explique Sylvain
Bellâche . Referencement.com

propose aussi un logiciel (

Holosfind
PPC Management Platform

)

qui permet au client de gérer
directement leurs campagnes de
liens commerciaux sur Google ,

Yahoo
,

Overture
,

Voila
,

MSN
,

etc . Cette application choisit
pour le client le meilleur
motclé

,

au meilleur emplacement ,

à
la meilleure heure.. .

Automatiquement .

NB

nicolas.barbery@quotidiendutourisme ,com

Mieux gérer ses publicités sur Internet
grâce à la technique de l' affiliation
Public Idées

( publicidees.com )
,

c' est le nom
d' une entreprise qui propose ,

entre autres
,

aux tour-opérateurs et agences de voyages d' optimiser
leurs campagnes sur Internet grâce à la technique
de l' affiliation

.
Le principe: les sites affiliés vont

récupérer les bandeaux des annonceurs
et sont ensuite

payés à la performance . Sylvain Gross ,

directeur
général de Public Idées

, ajoute:
"

Nous avons
3000 sites affiliés et

nous offrons aux annonceurs
des gammes de solution"

. Déjà ,

des campagnes
au clic: "

Afous
l'
avons fait avec Anyway entre le 1M

et

le 15 septembre . Nous nous étions mis d' accord
sur 10000 clics. "

Ensuite
,

la rémunération à la vente
,

" ce pourra être un fixe ou un pourcentage
"

. Un site
,

Opodo par exemple ,

sait qu' il doit une vente à un site
affilié

et
Il lui reverse une commission . Sylvain Gross

explique qu' il est possible de lancer des "

systèmes
de marques blanches "

. Ce n' est qu'au moment
du paiement que l' on bascule sur le site Internet de

l' agence ou du T0. Autre possibilité:
" avec Hotel Club

( groupe Cendant
) ,

nous avons travaillé sur des jeux
concours. Nous avons aussi fait en sorte
qu'ils obtiennent de nouvelles inscriptions à leur
newsletter. "

Chez Ford Rent
,

client historique de
Public Idées

,

on semble satisfait de ce partenariat
même s' il est encore trop tôt pour tirer un bilan .

" Ford Rent a été lancé en .

,.

,

$ 2003
,

c' est
le loueur

de Ford France. Nous avons une soixantaine
d' agences.

"

Pour booster son site Internet
(

20 %% des résas
)

,

Il

évoque les annonces utilisées sur les sites "

cashback "

,

" ceux qui rétrocèdent une partie de leur commission "

.
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Internet Référencement.com veut sensibiliser les voyagistes
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